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VILLAS DES 06
Sarments

L'exceptionnel, entre intimité et sérénité. Les Villas des
Sarments vous invitent K proXter pleinement de la vie.
karchitecture conjugue avec KiXgance tradition
proveniale et lignes modernes grilce K des jeux de
matillres et de contrastes. Une trli8s belle luminositX
snvite dans chaque maison depuis les jardins
privatifs. A [MntXrieur, les grands espaces aux
prestations soignXes font de la qualitX de vie un
bonheur K partager.

COTE CONFORT

Un groupe d’habitations cldturé,
sécurisé et entouré d’espaces verts

Des villas non jumelées spacieuses
avec de beaux volumes

10 villas de 3 a 5 piéces avec terrasses
et jardins privatifs

Un garage et une place de stationnement
aérien pour chaque villa

Des places visiteurs

Une aire de jeux pour enfants
et un terrain de pétanque

Exemple de Villa T4 - RDC

Exemple de Villa T4 - Etage

COTE PRESTATIONS

« Résidence close et sécurisée (portail télécommande,
digicode, porte d’entrée A2P*...)

« Carrelage en grés émaillé 40x40 et finition en peinture
lisse blanche dans toutes les piéces

« Salles de bains entierement équipées

e Menuiseries en PVC blanc double vitrage, volets
roulants sur toutes les baies vitrées, électriques dans
le séjour

» Chauffage individuel par systéme monosplit raccordé a
une pompe a chaleur dans la piece a vivre et électrique
par panneaux rayonnants dans les chambres

< Point lumineux, point d’eau et prise électrique sur
toutes les terrasses

= Jardin engazonné




ESPACE DE VENTE SUR PLACE
392 boulevard de la Litorne
Saint-Cyr-Sur-Mer

Uniquement sur rendez-vous

RENSEIGNEMENTS

04 22 75 00 00 [

contact@cotesud-promotion.com
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